Formation, Conseil & Accompagnement terrain

Vente & négociation, Assurance & immobilier,

Performance individuelle & collective, Conformité (RGPD , LCBFT)
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Développer la connaissance et la performance individuelle au service du collectif »

¥, . . .
% Domaines de compétences en formation

Vente, négociation & relation client : Faire naitre et cultiver la relation client,
prospecter et vendre avec plaisir, négocier, et traiter les objections

Assurance : Appréhender la protection sociale du dirigeant, les techniques
commerciales, les assurances des personnes, et 'optimisation patrimoniale

Immobilier : Comprendre et adopter les bonnes méthodes pour compléter le cycle
de la transaction immobiliere, maitriser les marchés des actifs immobiliers a
I'international, travailler en équipe

Développement : Organiser son temps pour protéger nos essentiels, connaissance
de soi, communication interpersonnelle pour favoriser les synergies d’équipe

h Conseil & Accompagnement terrain

Démarche commerciale : Valoriser ses compétences, savoir-étre et savoir-faire
pour renforcer sa posture et atteindre ses objectifs avec confiance

Vente en équipe : Structurer une dynamique collective gagnante : clarifier les
étapes, motiver les acteurs, stimuler I'engagement, révéler les talents

Stratégie commerciale : Optimiser chaque maillon de la chaine commerciale. De
la réflexion a l'action, faire adhérer les équipes a une vision commune et efficace

Coaching dirigeant : Prendre de la hauteur : analyse stratégique, lecture des
indicateurs clés, faire un pas de coté

Conformité & réglementation : Accompagner la mise en conformité RGPD et LCB-
FT : structuration, documentation, veille, et intégration fluide dans les pratiques
métiers

@ Inspiration

« Un bon enseignant protege ses éléves de sa propre influence. Il est un guide, un
pointeur vers la vérité que chaque éléve doit trouver par lui-méme. Je ne t ‘enseigne
rien. Je t’aide juste a t'explorer toi-méme»
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Empathique
Ecoute active
Passionné
Authentique
Encourageant
Impliqué
Consciencieux

Rigoureux
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Formation continue
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2025 Se connaitre pour étre plus performant (Com-Hom)
2022 Profil DISC (EDIFIA)

2020 Facilitation (Akor consulting)

2018 Certification AMF (First finance)

2017 Gestion de patrimoine niveau 2 (Harvest)
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2016 Gestion de patrimoine niveau 1 (Harvest)
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2013 Formation commerciale assurance (Campus AXA)

n
B

2010 Techniques de communication (Groupe ESSOR)
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2007 Formation commerciale immobilier (Laforét Immobilier)
2004 Transaction immobilieére (SOCAF)
1997 Formation commerce de détail (Devred)
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Expérience professionnelle

Depuis 2025 : Equipe Com-Hom - Péle de consultants :

% Formation, conseil, accompagnement individuel et collectif, conférences

% Enseignant a 'INSEEC Chambéry (Gestion des risques des PME)

% Enseignant a 'ESPI Montréal (Actifs immobiliers, Economie de I'environnement)

% Conférencier a I'ESPI Lyon et Montpellier (Immobilier France-Québec)

2021-2025 : ERA France - Franchise immobiliere - Consultant Formateur
% Intégration et coaching franchisés
% Formations initiales (commerciale, technique, juridique)
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Formations continues et animations locales
2013-2021 : Axa France - Protection sociale et patrimoniale

2019-2021 : Animateur Expérience Apprenant
% Formations initiales
% Formations continues

2013-2021 : Chargé de clientéle en protection sociale et patrimoniale
% Prospection, découverte client, conseil et vente

2007-2013 : AMEPI - Fichier commun de mandats exclusifs — Responsable régional
% Prospection, présentation et création de groupements locaux
% Accompagnement au changement (directeurs et conseillers)

1998-2007 : Transaction immobiliére — Chargé de clientéle (ISL & Laforét)
% Cycle complet d’'une vente immobiliére

Autre

% Intervenant bénévole Croix-Rouge (formateur PSC)

Arbitre et joueur de Baseball
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Triathlon, danse
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